Предварительная заявка
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Математическое моделирование в управлении, образовании и здравоохранении

Думать и действовать!

Краткое описание

Математическое моделирование позволяет понять положение дел и прогнозировать развитие построением аналога-отражения доступной нашему пониманию картины мира. Проект ориентирован на решение локальной задачи – развитие и применение методов моделирования в востребованных секторах рынка. Ставит мировоззренческие вопросы обучения  и стратегические задачи модернизации образования.

Базой развития проекта служит 30 профессиональный опыт Автора  и  реализация открытого образовательного Интернет-ресурса «Виртуальная школа компьютерных технологий – www.v-school.narod.ru, существующего 4 года с посещаемостью  около 100 в день.

Основная идея

Развитие методов математического моделирования и их внедрение в практику путем построения коммерческого бизнес-проекта на основе информационного Интернет-ресурса, научно-популярного журнала и услуг обучения-консалтинга. Сочетание открытого образования и коммерческих услуг дополнительного образования, экстерната и сертификации. Основные достоинства:

· не «затоптанная поляна», тема, способная привлечь внимание в научно-популярном секторе;

· возможность координации и интеграции междисциплинарных усилий (при появлении финансирования);

· идея-стержень, способная привлечь внимание для построения учебного центра или Школы Разработчика.

Дополнительная открытая информация

Проект NM-Review состоит  из 3 частей 

· информационный ресурс, расположенный по адресу www.nm-review.narod.ru;

· научно-популярный журнал в электронном, бумажном и варианте живого журнала, с тематическими выпусками по направлениям моделирования в технике, управлении, образовании и здравоохранении;

· услуги обучения и консалтинга.

Информационный ресурс представлен материалами «Введение в моделирование систем», материалами по методам и средствам исследования, рабочими материалами по современным применениям психотехнологий.

По научно-популярному журналу ведутся переговоры с ведущими вузами и ассоциациями, направленные на формирование редакционного совета, состава учредителей. Проводятся мероприятия по регистрации ресурса как средства массовой информации. Готовится пилотный электронный выпуск. 

По учебному направлению представлены открытые дистанционные курсы Школы Разработчика по базовым и перспективным информационным технологиям. Схема обучения и достоинства:

· комплексная 3-х этапная схема обучения, включающая базовую подготовку, освоение Интернет-технологий как инструмента дистанционного обучения и получение ИТ-специальностей с выдачей свидетельств, сертификатов и дипломов;

· специализация в тех областях, где авторы курсов имеют практику разработки и преподавания, качество учебных материалов и преподавания за счет привлечения преподавателей ведущих Вузов;

· создание атмосферы доверия за счет Интернет публикаций и информации об авторах.
База учебного направления -  «Виртуальная школа компьютерных технологий» – открытый образовательный Интернет-ресурс www.v-school,narod.ru,  на котором выставлены электронные учебные материалы по базовым технологиям «Компьютер – Базовый курс», дистанционный курс «Как стать Сетянином»  как средство проектного метода и дистанционного обучения, курс «Основы цифровой обработки сигналов и нейросетевые технологии» для повышения квалификации. Область интересов  – дополнительное и общее образование в области инфотехнологий, дистанционными и смешанными методами.

Перспективы  или  «планов  громадье…»
· превращение информационного сайта в портал;

· наращивание тиражей журнала и борьба за статус публикаций, признаваемых  ВАК;

· в учебном направлении – структурно - создание учебного центра, Школы Разработчика, специализированной общеобразовательной школы с ориентацией на возрождение элиты информационных технологий, - по направлениям: общее и дополнительное образование, услуги экстерната, сертификация.

Узкоспециализированные  сектора рынка – введение обратной связи в процесс дистанционного обучения, программный пакет средств дистанционного обучения с открытым исходным кодом, ориентированный на Носителей Знаний.

Рынок, продажи, маркетинг

В виду специфичности состояния рынка маркетинговая деятельность  кампания должна быть направлена на пропаганду фундаментального образования, формирование мировоззрения, ценностей непрерывного образования, формирование менталитета данной ниши потребителей. Необходимо участие в выставках, обзорные проблемные статьи в специализированных изданиях и массовой прессе. Важным вкладом явилось бы формирование ассоциации организаций, работающих в данном секторе рынка. Ключевым фактором является мощное лоббирование в Министерстве образования.

Сектор рынка

Рынок потребности в пропаганде и публикациях на тему теоретических и прикладных аспектов моделирования оценивается в  ____

Емкость рынка дополнительных образовательных ИТ-услуг. Количество учеников в школе – 15 млн. При 2-годах изучения предмета  – имеем 3 млн. изучающих ИИТ. Предполагая  потребность в услугах Экстерната как 5%  общего числа учеников имеем 150 тыс. потенциальных экстернов – это программа-максимум. Предполагая стоимость услуги аттестации в $10 –  оценка объема рынка – 1.5 – 2.25 млн.$.

Программа-минимум. Оценка потенциальных клиентов Центра дополнительного ИТ-образования муниципального района Водный Стадион, Москва. – проводится.

Главный потребитель  этого сектора рынка – УЧЕНИК, ориентированный на работу в секторе ИТ и стремящийся получить высшее образование, обладающий компьютером и доступом в Интернет.

Плюсы:

При организации большого объема сети сертификации и экстерната и проведении агрессивной маркетинговой политики можно занять до 20-50% рынка. В настоящее время рынок еще полностью не поделен, агенты рынка в основном сражаются за деньги крупных Госорганизаций и корпораций.

Рынок стран СНГ и развивающиеся страны с большой долей русскоязычного населения. При надлежащем уровне государственной поддержки и энергичного маркетинга можно выйти с услугами проектов «Моделирование – прикладные вопросы» и «Сеть ИТ-образования» и «Виртуальной школы КТ» и на рынки этих стран.

Минусы:

Маркетинговая деятельность

Конкуренция и Преимущества перед конкурентами

По сектору прикладных аспектов моделирования и научно-популярного журнала «Моделирование – прикладные вопросы» конкурентов пока не знаю.

В секторе тренингов по современным управленческим и оздоровительным психотехнологиям конкуренция имеется. Можно назвать школу Элитариум.РУ (СпБ), 

На рынке общего образования и экстерната Интернет-школа (бывш. «Телешкола»), Физикон, I-школа. 

На рынке сертификации -  «Специалист»,  Академия ВЕЛЕС 

На рынке дополнительного - Интернет-университет информационных технологий

Основное преимущество конкурирующих предприятий – захваченная доля рынка. Недостаток конкурирующей продукции – слабая поддержка опубликованными материалами и публикациями в прессе.

Цена. Сложный вопрос. 

Финансовый план – В работе
Первый год. Основные затраты в данном виде деятельности на первом этапе – трудовые с большой долей опыта и интеллекта  - то есть работа эксперта  в течение года.   Что может стоить от 3 до 5 тыс уе.

Значительна доля расходов – регистрация проекта как средства массой информации и пропаганды - 1000 уе.

Также работа требующая постоянных усилий и высокой квалификации – продвижение проекта средствами Интернет-маркетинга – также не менее 500 уе\мес и не менее полугода – 3000 уе.

Общие затраты – 10 тыс уе на первый год и разгон проекта. 

Что на решение задачи мировоззренческого и государственного масштаба – судите сами?

Второй-третий  год – задача самоокупаемости за счет средств учредителей журнала. Стабильная работа редакции журнала и поток публикаций. 

Выход на прибыль за счет услуг обучения и тренингов. Возможна прибыль с Интернет-рекламы.
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